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曾
是美髮設計師的劉益廷，在經營

其髮型屋時就面對同行之間的激

烈競爭。

「那時候，單單一排店屋，就有四五

家理髮店，收入沒保障，工作時間又長，難

以維持生意。」

直到她接觸Easy Pha-max，她的人生

也產生了美妙的變化。創新的經營理念的

Easy Pha-max，超越藍海，而且顛覆傳統，

促使她結束原有的美髮生意，並全心投入帶

領國內草藥潮流的主導公司。

勇敢走向世界舞台

劉益廷表示，她將配合Easy Pha-max

的大方向，依循團隊的步伐，並定期舉辦家

庭聚會，以協助身邊親友為健康加分。

同時，她也鼓勵女性們也要與時並

進，要勇敢的走向世界舞台，讓自己的人生

更富色彩。

外表嬌柔的她，一旦談到Easy Pha-

max，雙眼頓時發出堅毅自信的光芒。

「Easy Pha-max有特定的經營模式，容易掌

握企業的『know how』，如今我已有超過百

位夥伴，是Easy Pha-max改變了我的生活素

質，也讓我更有自信。」

她熱切地希望，在不久的將來，只要

有人的地方，就有Easy Pha-max，只有如

此，才能實現全民健康的偉大理想。

劉益廷指出，時下越來越多人的健康

走下坡，許多疾病患者也趨向年輕化，這是

非常不健康的現象。然而，過往大家所相信

的西醫治療，一般都是治標不治本。而以現

代化科技融入傳統草藥的Easy Pha-max，則

以自然為前提，大大減低副作用或后遺症的

風險。

帶動草藥時尚，發揮BSC整合團隊力

量，一定能讓全球人類享受健康生活，也能

提升生活素質。

「選擇跟隨Easy Pha-max一同成長的

決定是正確的！有了Easy Pha-max作為后

盾，我能輕輕鬆鬆地借力使力。目前，我的

月收入是之前的年收入，而且我擁有更多的

時間自由。」

張
智銘是在去年年中接觸Easy Pha-

max，當時的他在結束經營10多

年的工程公司后，原本打算到英國投資生

意，畢竟人地生疏，再加上當地情況與想像

差異極大，他決定回馬再闖天下。

他發現，Easy Pha-max是很好的切入

點。「加盟Easy Pha-max的門檻較低，連鎖

加盟商只需投入數萬令吉的加盟費，即能與

巨人整合，發展自己的事業。」

在加入的4個月后，張智銘就在Easy 

Pha-max賺得了第一桶金。曾是兩家工程公

司創辦人的他透露，他人生第一桶金是在創

辦第二家工程公司的數年后才賺到的。

「在傳統生意中，同行之間都斗得你

死我活，市場上一片血腥。尤其是承包工

程，單想到收帳，就頭皮發麻，心跳加速；

在Easy Pha-max以國內市場少見的生物科

技作為平台，講的是整合，大家發揮團隊精

神，不再單打獨鬥，組織也能同步成長。」

除了事業上所取得的成就和滿足，

Easy Pha-max也讓張智銘擁有更多享受天倫

樂的機會和時間。「以前，我的兒女都是跟

他們的婆婆生活，鮮少有機會可以與他們見

面；現在，我可以安排更多時間陪他們，這

對我來說是非常可貴的。」

張智銘也透露，在加盟Easy Pha-max

之前，由于他與全職投入保險業的太太龐

楓 的工作環境和性質不同，導致讓雙方距

離越來越遠；現在他們則以夫妻檔姿態經營

Easy Pha-max。

「如今，我們總是在討論如何以更好

的方式經營此生意。有了共同的目標，我們

兩人之間的溝通也越見融洽。」

今年，張氏夫婦也依循大組織藍圖規

劃前景，更打算到中國拓展業務。「我們已

進入新加坡市場，除了全力協助當地連鎖加

盟商發展事業，我們也為進入中國市場搭橋

舖路，希望能夠提升整個團隊的業績。」

經營模式容易複製

發揮團隊精神齊成長
劉益廷：超越藍海顛覆傳統
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劉
榮明與太太詹瑞玲對Easy Pha-

max給予百分百支持與信任。劉

榮明表示，「自加盟Easy Pha-max的大家庭

后，我倆都是一心一意追隨公司的腳步，就

像拿督葉紹全提出『新年不打烊』，我們也

不會在新年休假。」

農曆新年后，劉榮明將領隊到中國考

察，同時也會到新加坡和印尼開發市場，以

拓展事業版圖；配合公司所推出的白金忠誠

卡，他們也著手進攻馬來市場。

「我們將照常舉辦生活營、家庭聚

會、白金忠誠卡講座、產品體驗營等活動，

希望將Easy Pha-max的無限商機與健康資訊

介紹給身邊的人。」

詹瑞玲透露，在加盟Easy Pha-max之

前，曾經營一家有機店。他本身是健康飲食

的支持者，然而，丈夫卻與他相反，從來不

相信保健。

「Easy Pha-max的產品吸引了我，而

我丈夫則是被拿督葉紹全的藍海思維所吸

引。自從他親眼看見親友在服用Easy Pha-

max保健品后，健康狀況漸獲改善，他也開

始相信保健了！」

劉榮明非常認同地點頭表示，「拿

督葉的宏大的世界經濟觀，開拓了我的思

維，也讓我知道，選對合作夥伴是非常重要

的。」

詹瑞玲也指出，去年已經休息了一

年，今年就要加油向前衝。「作為一個團隊

的領袖，我們必須鞭策自己，要加快腳步，

才能跟得上公司的步伐。」

他表示，他與太太將全力協助團隊發

展，作好準備迎接公司所定下的目標與策

略。另外，他也計劃在購物中心內設立櫃

檯，或參與學校舉辦的義賣活動，希望可以

通過更多管道將Easy Pha-max推廣出去。

「我們要整個團隊上下同心與BSC全

力配合，抱著同一信念，朝著同一方向邁

進。」
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劉榮明伉儷：著手進攻馬來市場

張智銘伉儷：回馬再闖天下

「白手興家」篇
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