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在
2008年，楊賀富計劃進軍開拓馬

來市場。「全國佔有逾60%的馬

來同胞，這是一個十分有潛能的市場。」

他瞻見馬來同胞在經濟方面越來越富

裕，中等收入家庭的比例也逐漸提高，因此

有了這個想法。

18年前就認識拿督葉紹全，並且一路

跟隨他一起打拼事業，楊賀富讚賞拿督的遠

大眼光，「拿督的看法獨到以及精明的營商

方式，讓Easy Pha-max在這些年來所創下的

成績有目共睹，可說是一項偉大的事業。」

他說，拿督抓緊生物科技的起飛，還

看中草藥事業的發展性，讓許許多多跟隨他

的人一起創業，一起成功。

2007年或許還有目標未達成，但是在

2008年的開端，楊賀富已經做好準備，要在

鼠年好好衝刺一番。他的版圖已經起草，開

拓馬來市場將會是今年第一要達成的目標。

公司今年將在各大霸級市場設立店

面，讓電子草藥店人脈整合的方式以及連

鎖店來為公司『代言』，以實際的行動證明

公司的堅強實力。新的一年，楊賀富希望身

邊的夥伴同事們可以身體健康、步步高升。

「我們大家一起努力，預祝大家在最短的時

間內賺到第一桶金。」

從
INS小麥草時代開始追隨拿督葉

紹全至今的蘇克立，之前從事旅

遊傳統生意，在打拼多年還是達不到目標，

覺得很氣餒，在2006年未加入前一直在尋找

一門能夠更容易賺錢和更具挑戰性的生意。

「在早期，在一位華裔的朋友介紹下

認識拿督葉紹全。但我還猶豫一段日子，畢

竟這是一門我不曾創過的領域。」

「慢慢的瞭解后，看見無論是INS或

Easy Pha-max背后都有一群很專業的人士在

處理整個企業的大方向和行程，配合品質良

好的產品，我知道我已找到理想的事業。」

蘇克立勸勉大家如果要成功，就必須

跟隨成功人士之前所走的路線。而當今擁有

200多位白金忠誠卡會員的他，深信拿督葉

紹全的每一個指引，因為拿督能帶領每一位

人士前往成功之路。

蘇克立加入Easy Pha-max的三大因素

是認為華人對草藥的知識和歷史都是史無前

例的、自己對拿督無限的信心和所有經過驗

證的高品質產品。

對于今年的目標，蘇克立表示會更加

努力把拿督葉紹全的信念傳播到更多同胞，

把成功與財富獻給更多人。

他的目標是在今年能夠擁有5000位白

金忠誠卡會員。他本人已有一套方針，開闊

路線，把Easy Pha-max的好處一一宣揚。讓

日后的生活更有保障和更舒服。

最后，他也認為，身為上線需要隨時

瞭解及支持下線的行動，以最真誠的心對待

下線，提供援助和勉勵。

Easy Pha-max的魅力無法擋，接觸

的年齡層十分廣，連退休人士阿布

巴卡也深深被它吸引，在去年11月通過蘇克

立的介紹下，成為白金忠誠卡會員，從教育

的領域邁入行銷的新路程。

他認為Easy Pha-max的特別之處是擁

有高品質的草藥和一套成功的行銷策略。而

加入此行列不到2個月的他就開始賺錢了。

「在還未加入Easy Pha-max，我曾觀

察此企業的行銷模式、閱讀有關的資料和瞭

解草藥對現代經濟的效應。從中我發現一個

重點，那就是Easy Pha-max內部所有的董事

都擁有豐富的經驗和專業的管理手法。」

據他透露，Easy Pha-max與中國、日

本、台灣和大馬9間大學取得聯繫，為Easy 

Pha-max旗下所有的產品，長期做出專業的

科學研究與開發，提升產品的素質。

他還補充說，「Easy Pha-max給與市

場一個成功的機會，讓大家在最短的時間，

達成夢想。」而現很努力招收會員的阿布巴

卡會介紹朋友前去講座會，以瞭解更深入的

詳情。

作為一個成功的企業，阿布巴卡深深

認為最重要的是市場策略、收入可觀和需必

備大量的金錢投資，誓要把健康的產品推向

整個市場，惠及大眾。

加盟不久的阿布巴卡現擁有42位白金

忠誠卡會員，包括妻子、3位兒女、弟弟和

朋友。今年他並沒有設下任何目標，希望能

招納所有吉打的朋友加入Easy Pha-max。阿

布巴卡也渴望通過Easy Pha-max能夠成為百

萬富翁。

來
自吉打的王國忠，操得一口流

利的國語，開發馬來市場對他來

說，可謂易如反掌。他指出，之前，他的夥

伴以華人居多，直到去年公司推出「白金忠

誠卡」以后，馬來夥伴的人數日益增加。

「馬來同胞將Easy Pha-max當作自己

生意看待，他們非常用功，短短2個月時

間，就有超過300人成為白金忠誠卡持有

者，可見他們對白金忠誠卡接受度極高。」

當初，馬來同胞都抱著半信半疑的觀

望心態，當他們看見華人組織的成績非常

好，他們也不再猶豫不決了。

他解釋，簽購白金忠誠卡后的首3個月

內，持卡者可伸縮性消費任何產品；合格者

享受CASH全球消費聯盟獎勵；顧客可享有轉

介紹現金獎勵（2000令吉至1萬2000令吉或

更多）；免費「一家人」使用的Easy Pha-

max產品；以及馬上享有為期1年的20％產品

折扣，因此馬來市場一觸即發。

當王國忠與其夥伴得知公司開發印尼

市場，都感到非常高興，語言優勢更讓他們

如魚得水。

「印尼市場可說是前途似錦，我們的

馬來夥伴也會跟我們以同拓展業務，舉辦藍

海策略講座等。」對于東南亞市場，王國忠

可是充滿信心，他希望菲律賓、泰南、印尼

等地的市場開發工作順利進行。
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