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「通
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錢 越 來 越

小，月薪的增長率不成正

比，以后生活將變成怎樣？

還能像今天一樣安逸嗎？」

「你還害怕改變，不

去改變，環境就會因你的不

便而停止轉變嗎？」

「這一切都是因為國

人缺乏危險意識…。」

29歲，平均月入萬元

的貝寶山在這裡大聲呼籲大

家：「我們必須積極面對環

境轉變所帶來的問題，勇于

改變，讓今天、明天、未來

的生活都安逸！」

貝寶山，怡保人，1年

半前是一名廚師及INS傳銷

代理商，目前是月入過萬令

吉的Easy Pha-max投資者，

生意夥伴。非常關注市場經

濟的他因為相信拿督葉的策

略及理念，毅然選擇跟隨他

的腳步，走向自己的未來。

成為Easy Pha-max夥

伴，他放棄了廚師的職業，

全心投入自己的企業中。

「如果我廚師的月薪

是1500令吉，我的收入成長

率是超過10倍！」

容易讓人接受

詢及他在經營INS與

Easy Pha-max的手法及

難題，他表示在經營Easy 

Pha-max時，比較容易讓人

接受及聆聽。

難題方面，就是發現

市場上很多打了很多年工的

打工仔，都沒能力立即拿出

一筆錢，如3萬8000令吉投

資，當有商機靠近他們時，

他們就不能好好把握了。

商人也一樣，因為生

意人有很多費用及成本，資

金也成為他們的問題。

這都是大馬人太過安

于現狀，認為目前的薪水已

很高，但忘卻了通貨膨脹與

起薪幅度。

他誠心希望大家做好

本身的財務規劃，掌握機

會，敢敢做出改變，開始為

自己的將來好好策劃及再付

出一些努力，讓自己的生活

從現在到往后都得到保障。

認
識了拿督后，開設了舞

蹈學院。在經營上，拿

督給了我很多的意見，為我的公

司解決了很多難題。那時，感到

非常慶幸認識了一位非常願意幫

助別人的商業奇才。

之后就到香港、台灣發展。

這幾年內，拿督的生意不斷升

高。回到馬來西亞后，才接觸到

Easy Pha-max這么新的概念並

受邀到中國大連工廠參與開幕典

禮。

大連工廠的規模，讓我覺

得：「嘩！我絕不能錯過這個趨

勢！」

其實，我與其他所有的藝人

都一樣，都喜歡做生意、從商。

而我，就在尋找一個能夠做

得非常大、去得非常遠的事業。

我覺得能夠把整個企業做到很

大，而大到是全球化，就必須碰

到對的趨勢。就比如比爾蓋茲在

電腦產業的時代做軟體，如果他

在農業時代做軟體，他肯定不是

全球最大。

而拿督是個非常有生意頭腦

的人，他知道下一步的產業是在

生物科技，于是他充滿信心帶領

我們打這一場生物科技的仗。

而且，到目前，生物草藥市

場還沒有一個獨一無二的品牌。

如果以后一談到草藥，就想到

Easy Pha-max的話，你說這生意

會多龐大？

生物草藥 市場趨勢

再說，拿督不是一個空想

家，而是實踐家，在短短的一

年內就建立了5億令吉的中草藥

市場。我覺得這個機會我必須掌

握，所以就立即成為了Easy Pha-

max的夥伴之一。

我曾經向拿督葉提起，目標

把Easy Pha-max事業帶到香港、

台灣、加拿大等。拿督葉提點我

必須從基層開始做起，才能掌握

企業的運作精髓，勝算才能掌握

在手上。我非常贊同，而非常幸

運的是現在我可以親身經營、體

會整個經營運作，當時機成熟時

就可以好好發揮了。

我要強調的是，不管我成功

與否把Easy Pha-max帶到海外，

Easy Pha-max本身還是會衝出海

外，因為這是一個趨勢。

我也很開心選擇了成為BSC集

團的一份子，讓BSC隨著公司的使

命一起，開發全球市場。

胡
啟豪，在砂撈越

經營與水有關的

行業長達6年，是一位年輕

的成功商人。

12月份正式加盟Easy 

Pha-max，雖然才剛剛搭上

這艘巨大的航空母艦卻對這

門投資充滿了希望與期待！

東馬領導少

「在東馬，跟隨的人

比較多，領導的比較少。看

到公司的策略及運作模式，

相信這是很好的機會也很想

掌握。當時，同行的朋友也

一樣發現是一個很好的機

會，是個可充分發揮的創業

平台，所以一起成為創業夥

伴。」

因為朋友的介紹，他

小心求證的特從砂撈越飛

到馬來西亞瞭解Easy Pha-

max。

結果是，他毫不猶疑

的立即作了一個決定：立即

投資，成為Easy Pha-max的

夥伴！

因為他知道，Ea s y  

Pha-max這輛航空母艦如果

不立搭，將不能與航空母艦

共同迅速前進的機會了。

領航者是拿督葉紹全

在操作著，他的藍海策略運

用、明銳的眼光及伶俐的操

作，這艘航空母艦的前進速

度決不能小覷。

傳統事業難突破

胡 啟 豪 就 這 樣 的 相

信拿督葉的理想、目標及

力量，全力以赴的與Easy 

Pha-max一起衝向全球。

對于本身行業與Easy 

Phamax企業的分別，他表

示，自己的行業局限在區域

性，很難可以跨國、跨州、

跨省等等，傳統的事業就很

難做到一個突破及創新。

對于2008年的計劃，

他透露：「由于東馬人對草

藥的接受程度很高，所以

2008年將全力在東馬花3個

月的時間把整個市場架構規

劃好，同時也將選擇沙巴亞

庇、柔佛開發市場。」

最后，他希望BSC集團

的策劃可以在東馬有更多的

廣告配合，讓東馬人民也受

惠。

放眼海外 引領潮流
掌握企業運作精髓

2002年底認識拿督，成為小麥草代言人，大馬之光的男歌手關德輝也是Easy Pha-max

生意夥伴之一。他娓娓道出與拿督葉紹全及Easy Pha-max的淵源……
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