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「白手興家」篇

新年不打烊‧系列十六之一

2007年11月20日，陳華興正式成為

Easy Pha-max生意夥伴。

一不做，而不休。他在10天內建立了

自己的組織，一個有規模的組織。

「這10天內，我從早上8點出門直到

深夜3、4點，在第11天，我的回酬超過

100萬業績！」

「不只是我，我的生意夥伴也一樣的

充滿幹勁，全力以赴做到最好！所以，我

們的組織成長得很快。」

「這股衝動來自拿督葉紹全，來自

Easy Pha-max，因為他讓我看到了未來，

點燃了我心中的一團火，跟隨著他的腳步

衝向世界。」

親睹Easy Pha-max大連規模

通過朋友接觸到Easy Pha-max，在商

場上經歷過無數風浪的他起初還是不甚相

信Easy Pha-max的規模及願景。

為了讓自己更瞭解Easy Pha-max以免

做出錯誤投資的信念下，他自己乘搭飛機

到大連，矢要親自目睹Easy Pha-max在大

連的規模，是否與在大馬瞭解到的一樣。

「到了大連，我目睹的Easy Pha-max

研發中心的開幕，親身參與那種超大場

面，我感動極了！我心中在吶喊，我必須

把握機會，這是一個難能可貴的機會！」

「回到大馬，我立即投資了Easy 

Pha-max成為生意夥伴。拿督葉的遠見、

經營手法、目標加上Easy Pha-max的規模

架構激勵了我。那股衝動令我在10天內就

建立了我的組織。」

初時家人也沒甚贊同，但看到我的成

績后，現在也極力支持了！

前衛經營模式

巨人思維創黃金機會

陳華興 Tan Wah Hing

019-380 6363

+86 1598 0476 768

http://at.easypha-max.com

傢
俱店老闆梁元一與經營書局的太

太盧泇凌，在一次的籃海策略講

座會上，被拿督葉紹全的世界經濟觀與藍海

思維，以及Easy Pha-max的前衛經營模式深

深吸引。

「巨人思維與凡人有別，拿督葉預見

未來生物科技草藥是一個潛能無限的龐大市

場，雖然我們不是內行，卻有機會分享這塊

5兆美元的經濟蛋糕，我們要好好把握這黃

金機會。」

他繼續道，生物科技是未來明星行

業，是未來的生意，而傳統傢俱業的發展近

乎到了瓶頸。打理傳統生意，必須自己承擔

風險，所以經常頭痛操心。

Easy Pha-max電子草藥連鎖店與傳統

生意相比，后者必須在店內完成交易，而

Easy Pha-max則給予更多的自由空間，隨時

隨地都能促成交易。因此，梁元一比較喜歡

沒有束縛的無形店（電子草藥連鎖店）。

盧泇凌則認為，亞洲消費者偏向高觸

感，喜歡有眼為証，因此保健概念店的成

立，會加速Easy Pha-max的發展。

「當消費者在有形店（保健概念店）

中看過、摸過產品，他們會上網到電子草藥

連鎖店訂貨，所以有形店有助無形店（電子

草藥連鎖店）的業績提升，相信也會將Easy 

Pha-max發展推向另一高峰。」

今年，其組織會兵分兩路，駐守大馬

市場及進駐印尼、新加坡、中國與泰國。

他們齊聲表示，Easy Pha-max讓他們獲益良

多。

「在開發市場的過程中，除了可以提

升收入和改善健康以外，我們還結交了來自

各領域的朋友。」

夫妻思維趨向一致

由此可見，夫妻攜手共創事業，兩人

的思維也趨向一致，原本恩愛的梁元一與盧

泇凌的關係更是融洽。

默契十足的兩人也希望大家一起加入

Easy Pha-max的大家庭，以囊括人生三大財

富──家庭、健康與財富。

盧泇凌認為，在Easy Pha-max，成功

機會遠比其他行業高，因為這是一門前無古

人的生意。他還興奮地表示，只要大家一同

開發市場，一旦公司上市，就能享有股份。

梁元一則指出，他本身認為加盟Easy 

Pha-max好比投機性質的投資，一切只在于

您是否相信。他也呼籲大家必須親身瞭解

Easy Pha-max，不可管中窺豹，更不要以有

限認知去衡量無限商機。

陳華興：點燃心中一團火

梁元一伉儷：分享5兆美元經濟蛋糕
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傢俱店老闆梁元一與經營書局的太

太盧泇凌呼籲大家必須親身瞭解Easy 

Pha-max。

「我
以超過100%的努力，和拿

督葉紹全一起前進。」黃

池明在接受訪問時，語氣十分堅定。加入

Easy Pha-max近7個月的時間，他非常相信

公司的理念，並且全心全意參與，在這么短

的時間就上到此位置，黃池明並非空口說白

話。

Easy Pha-max將進攻各大霸級市場，

設立和蒲種一樣的分行，這是為了對公司產

品與資訊有需要的顧客服務，在這同時接觸

全新的消費者。目前，公司的第一間店面已

經登陸檳城，開始營業。

黃池明認為，Easy Pha-max是一項

「有生命的事業」。「草藥行銷不會有『不

興』（不流行）的時候，它不只是療效，

也可以是保健益品。公司的醫藥團隊不斷研

發草藥的無限功能，可能連西藥也沒有的特

質。」

對于傳統行銷和電子行銷的不同？他

提到，電子行銷存在無限的可能，解決了傳

統行銷中，如儲貨、滯銷、營業時間的限制

等等；電子行銷就不會有這方面的問題。

中草藥這塊「經濟蛋糕」，雖然會有

競爭者，但是Easy Pha-max在建立品牌知名

度上面落足功夫，肯定可以在類似的商業當

中突圍而出。

馬來西亞的經濟穩定，在打穩地基

后，他覺得公司現在選擇進軍海外市場是明

智的選擇。「公司在印尼、泰國、中國等地

正在積極部署。我們也會配合公司的步伐進

行發展計劃。」

黃池明提到，Easy Pha-max在使用的

生命企業的概念，一定可以走得更長遠。

黃池明：全心全意參與

黃池明 Jimmy Wong
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+86 1371 1183 137
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